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~ Avrupanin yaban mantari

TURKIYEDEN GELISMIS ULKELERE YAKLASIK 30 YILDIR YABAN MANTAR)
HRAC EDILIYOR. TURKIYENIN YABAN MANTARI IHRACATININ YUZDE 601N

GERCEKLESTIREN AKYA MANTAR FIRMASI DA AVRUPADA BU URUNDE
MARKA OLMAK ICIN CABA GOSTERIYOR,
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anmsal triin ihracatimn artma-
sinda Uriin miktarlan kadar ihrag
edilen tirtin gegitliliklerl de cnem-
li rel oynuyer. Tirkiye zengin do-
gal Urlin cesitliligi ile gelismis {lkelere
cok gegitli Grin ihracati yapiyor. Bu
Uriinlerden birini de yaban mantarlan
olugturuyor. Tirkive sahip oldugu flora
ve iklim kegullan nedeniyle degisik or-
tamlarda yetisen yaban mantarlan yo-
ninden oldukca zengin konumda bulu-
nuyor. Tirkiye, 20 milyon hektarlik or-
man alani ve genis ziraat araziler ile kir-
ik araziler bakimindan ¢ok genis bir
mantar yetigme ortarnina sahip bulunu-
yor. Heniliz bu genis mantar potansiyelin-
den tam olarak yararlanamasak da Avru-
pa tilkelerinin yaban mantarlanna olan
ilgisi sayesinde ekonomik degeri yiik-
selen mantarlar, ihracatg firmalan-
rmuizin da dikkatini gittikce daha
fazla ceker duruma gelmis bulu-
nuyor. Aragtirmalara gére, bu-
glin i¢in 40 civannda yenen
mantar tiri yemeklik olarak
toplaniyor ve bunlann igin-
den 25’e yakiru ticarete konu
. edilip pazarlarda satiliyor ya
da yurt digina ihrac ediliyor.
Yaban mantarlan; ormanhk

Kenan Demiral axyz Mantar'n sanibi
Tiirkiye'de toplanan yaban mantarlarimm yiizde 60'mi ihrag ediyoruz

tigme devreleri, ekolojik kosullanina bagh
olarak genellikle ilkbahar ve sonbahar
aylan. Bazi serin bolgelerde, yaz aylann-
da gorilen tirler de mevcut. Yaban
mantarlan ekonomik degerlen oldugu
igin ¢ogu zaman bilingsiz olarak da top-
lanabilmekte ve baz: tiirlerin tehlike al-
tnda oldugu da gizlenmekte. Ancak son

* bolgelerde, agac altlannda ve yillarda bu Uriinde markalasmaya bagla-
agaq kiitikleri Gzerinde, cayir van Akya Mantar firmas), Griin kenu-
» ; alanlarda yihin belirli mevsimle- sunda olabildigince hassas davranarak,
. W rinde goriliyorlar. Mantarlann ye- Tirkiye'nin tim yaban mantan ihracat-

nin yuzde 60'm1 tek bagina gerceklestir-
meyl bagarmig bulunuyoer. Firma, basan-
s 2007 ihracat rakam ile Istanbul Yas
Meyve Sebze Thracatcilan siralamasinda
besinci, kendi sektoriinde 1. firma olarak
ver aliyor ve bu basansin Istanbul thra-
catgilar Birligi Odul Toreni'nde aldig

+ odil ile de percinlemis bulunuyor.

' Akya Mantar pazann

fiyatim belirliyor

¢ ;éOOS yihinda resmi kurulus islemlerini
¥ tamamlayarak yaban mantan sektoriine
profesyonel anlamda giris yaparak Tiir-
kaye’'de yaban mantanmn kalbi sayilabi-
lecek Tekirdag'in Saray ilcesinde ticaret
hayatina baglayan Akya Mantar, Demi-
ral Sirketler Grubu altinda faaliyetlerini
yuriitiyor.

Akya Mantar hakkinda bize ayrintil bil-
giler veren firma sahibi Kenan Demiral,

“Kurulusundan itibaren hizla altyap ve
kadro calismalanna agirhk veren firma-
rmuz, 3 yil gibi ¢ok kisa saylabilecek bir
sirede tesisini bitytitmis, soguk hava
depolanm kurmus, arag filosunu yeni
frigo araclar ile takviye etmis ve en
onemlisi de sektdrin dnde gelen isimle-
rini bunyesine katarak bu giin itiban ile
kendi dalinda hicbir firmada olmayan
profesyonel bir ekip olusturmus durum-
da” diyor.

Yaptifl akila yatimmlann meyvesini de
kasa stirede toplamaya baslayan Akya
Mantar, bu gin gerek yurt iginde gerekse
yurt disinda taninms, Urdn kalitesi ve
urlin strekliligi ile her mevsimde aranan
bir Grtin tedarikecisi haline gelrmig bir fir-
ma. Kenan Dermiral, “Yurt icinde topladi-
§ mantann satmak isteyen kdylii de,
yurt disinda yihin herhangi bir ayinda
mala ihtiya¢ duyan Avrupa'nin énde ge-
len yaban mantan ithalatgilan da Turki-
ye'de oncelikle firmarmizi aramaya bas-
ladh. Yurt disindaki yaban mantan itha-
latgilan ile geligtirdigimiz saglam iligkiler
ve yurt icinde kurdugumuz hizh, giiveni-
lir satin alma ag ile bugin yaban man-
tan piyasasinda fiyat belirleyebilecek gi-
ce ve etkiye ulaghk” diyor.

Mantar tilketimi
gelismislik gostergesi
Kiltir mantan ve yaban mantan her ne
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kadar aym sektor catisi altinda degerlen-
dirilebilirse de pratikte yaban mantan,
kendine has ozelliklerl itibari ile mantar
sektorliinde ve diger tim gida Griinleri
arasinda ayncalkh bir konuma sahip de-
nilebilir. Yaban mantanmn tiketimi, 1l-
kelerin gelismislik ve refah dizeyi ile ya-
kandan iligkili oldugu i¢in agirlikh olarak,
ABD, Almanya, Fransa, Hollanda, Ispan-
ya ve Italya gibi gelir diizeyi yiiksek tilke-
lerde tercih ediliyor. Tiirkiye ile bu iilke-
ler arasmdaki asil farkin mutfak kilti-
rinde ortaya ciktifin sdyleyen Demniral,
“Bahsedilen tilkelerin tamaminda ve faz-
lasinda yaban mantan bir yermek kiilti-
ru olarak yer aliyor ve gecmiglerinden
gelen binlerce yaban mantan yemek ta-
rifleri bulmak mimkiin. Oysa Tlrkiye'de
bu sadece o mantann toplandi bolge
ve baz liks restoranlar, buyiik oteller ile
simirl bir tiiketim hacmine sahip. Hatta
o kadar bagtan savma sekilde bakilan bir
konu ki, bir kac hafta énce Milliyet Pazar
ekinde haftalik yazilar yazan Mehmet
Yalgn'in kégesinde yemek kitaplanndaki
hatalarla ilgili bir paragrafta, yaban
mantarlan icinde en ¢ok tanmani diyebi-
lecegimiz Morchella mantanmn adinin
bile vanhs sekilde yazildig, tarifinse za-
ten yanhg oldugu belirtilmekteydi. Gliya
kitab1 yazan gok tinlil bir yemek ustast”
diyor.

I¢ tiikketim oldukca diisiik
‘Yaban mantan kenusunda Tirkiye'nin
qok gerl bir noktada oldugunu belirten

Kenan Demiral bunun sebebini agiklaya-
rak “Buglin Avrupa'da hang siipermar-
ket zincirine gitseniz, ya da en basitinden
biraz gurme tabir edebilecegimiz bir als-
verls magazasing ugrasaniz cesit cesit ta-
ze, kury, donmus sekilde yaban mantar-
lar1 bulmamz mimkin. Ama Turkiye'de
boyle bir sey en liks aligveris merkezinde
bile séz konusu degil. Bizim yemek kiiltii-
rimizde maalesef yaban mantan diye
bir trtinin olmadifin sdylemek zorun-
dayiz. Tabii bunda fiyatlann da son dere-
ce etkili oldugunu atlamamak lazim. Kag
kisi 1 kilo mantar igin 30-40 YTL 8der di-
ye de disiinmek durumundayz” diyor.

Toplanmasindan satigina,

uzun bir maraton

Yaban mantannda sahim agamasina ka-
dar her hangi bir tiretim sz konusu de-
gil. Hemen hemen biitiin tiirler bol yag-
mur ve belli bir sicaklik kogulunda yeti-
sen yaban mantan, ilkbahar mevsiminde
Mart aymin ilk giinlerinden itibaren ye-
tismeye baghyor. Bahann gelmesi, gline-
gin biraz daha fazla ylizlini gostermesi
ile birlikte daglardaki karlar erimeye, top-
ragin 181ya ve suya doymasiyla halk ara-
sinda “Kuzu Gébegl” denilen Morchella
mentarl Ege Bélgesi'nde gorilmeye bas-
lanyor.

Demiral, bu surecten sonra bélgedek ya-
ban mantarlanin almak tizere harekete
gectiklerini ve kendileri adina mal topla-
van elemanlara alim igin talimat vererek
araclanin bélgeye sevk ettiklerini soyli-
yor.

Bu sekilde kdyliniin dagdan toplamus ol-
dugu yaban mantarlan hizh bir sekilde
firmanm Saray'da bulunan tesisine ulas-
nnhyer. Kdyliiden toptan olarak kangik

bir sekilde alinan mantarlar, tesiste ¢al-
san profesyonel elmanlar tarafindan tek
tek elden gecirilerek, ayiklamp temizle-
nerek paketleniyor. Bu sistem sonucunda
kéyluden toptan olarak alman yaban
mantannn Avrupal titketiciye ulagmas:
1-1,5 glin stirtiyor.

Mart ayinda baslayan ve Mayis sonuna
kadar hiz kesmeden devam eden bu sii-
recte, piyasaya stiriilen mantarn mikta-
rina gore fiyatlar hemen her gin degige-
biliyar.

Mayis scnunda sicaklann artmasiyla be-
raber Morchella mantanmin sezonu da
kaparniyor. Yaz aylannda Morchella man-
tannin yerini “Ayi Mantan” da denilen
Avrupa'nin favori mantarlanindan Bolet
mantan alyor. Bu mantann sezonu kisa
ve genellikle diisiik tonajh cluyor.
Sonbahann gelmesiyle birlikte mantar
gegitlerinin ve tonajinin arthidini belirten
Demiral, “Bir ka¢ ¢egit yaban mantan ay-
n1 anda degisik bolgelerde kendini géste-
rir ve tonaj artar. Firmarmza bagh yerel
toptanailann kéyliden aldiklan yitksek
miktardaki mantarlar giinliik olarak tesi-
simize ulagmaya ve hizli gekilde islenme-
ve basglar. Bazen sabahlara kadar siiren
cahsma glinlerimiz clur. Ayru anda taze,
gunlik ihracat icin mal hazirlarken, diger
taraftan donmus ve kuru mantar siparis-
lerimiz igin mal hazirlanz. Yiiksek tempo
ve profesyonel bilgi gerektiven bu ig yak-
lasik clarak Ocak aymin ilk giinlerine ka-
dar devam eder. Yilin 8-9 ayinda bu tem-
ponun devam ettigini disiinebilirsiniz”
diye konusuyor.

Tiirkiye’nin mantarlan
tercih ediliyor
Morchella Conica, Esculanta (Kuzu Gobe-




gi), Chantarellus Cibarius (Kazayagl, San
Mantar), Hydnum Repandum, Pled de
Mouton (S1gir Dili), Black Trumpet,
Trompette des Morts, Craterellus Cornu-
copioides (Borazan), Porcini (Cépe) Bole-
tus Edulis, Aereus, Pinicola (Ay1 Mantan),
Saffron Milk-cap (Kanlca) ve Amanita
Caesarea (Yumurta Mantan) tiirlerinin
toplanmasini ve thracatin gergeklestir-
diklerini séyleyen Kenan Demiral, yaban
mantarn titketiminde bilinenin digina
cikmarnak gerektifing belirtiyor. Topla-
mastni ve thracatiru gergeklestirdikleri
mantarlann diinyada taninan ve herkes
tarafindan rahathkla yenilebilecegini
sOyleyen Demiral, bilimsel bir kaynak ol-
madan rast gele mantar denemenin teh-
likeli olabilecegini vurguluyor. Tirki-
ve'nin mantar ihracati konusunda da bi-
ze bilgl veren Kenan Demiral, “Ulkemiz
yaklagik 30 yildir yaban mantan thracan
yapan ve bu konuda diinyada dnde ge-
len tilkelerden biridir. Her ne kadar stz
konusu trtnlerin tlke i¢inde tiketimi
siurh da olsa Avrupa ve Amerika'da ara-
nan, tercih edilen mantarlar Tlrkiye'den
ithal edilenlerdir. Yaban mantan tama-
men bu Ulkeden cikan, hicbir ithalat gir-
disine ihtiya¢ duymadan ylizde yuz yerli
sermaye ile ihrag edilmesi mimkin
olan ve tilkeye dogrudan déviz kazandi-
ran bir Grindlr” diyor.

Yaban mantan dogal ve dagdan toplana-
rak piyasaya striilen bir iriin cldugu
i¢in ithracatta net bir rakam verilemeye-
cefini belirten Derniral, Akya Mantarn
Turkiye'de toplanan yaban mantarlan-
nin en az ylizde 601 alarak thrag ettigi-
ni sdyliiyor.

“Yurtdisinda marka

olmaya calisiyoruz”

Thracat sirasinda bir takim hususlara
bzen gosterilmesi gerektigini belirten Ke-
nan Demiral, “lhracat sirasinda her gey-
den dnce ihracat yapacagimz Glkenin g1-
da ithalati mevzuatini ¢ok iyl bilmeniz
gerekiyor. Hangi evraklann ne sekilde
hazirlanacagini, nasil doldurulacagini
cok iyl takip etmeniz gerekiyor.

Elbette ikinci sirada misterinin mah na-
sil istedigi, hangi pakette, hangi &zellik-
lerde istedigini bilmeniz lazim. Ozellikle
taze thracat sirasinda bu son derece
dnemli” diyor.
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Ulkelerden E“:ﬁ
konumunda. Her ne
kadar sOz konusu
Urtnlerin ulke icinde
tuketimi sinirl da olsa
Avrupa ve Amerikada
aranan, tercih edilen
mantarlar Turkiyeden
ithal edilenler.

Yaban mantan ihracatinda hedetlerin-
den de bahseden Demiral, “Her geyden
once hedefimiz, Uiriin kalitemiz ve ¢esidi-
miz ile kendi sektériimiizde lider, yurt di-
sinda tamnan bir marka olmak. Bildiginiz
gibi, firmamiz 2007 thracat rakarm ile fs-
tanbul Yag Meyve Sebze Thracatcilan si-
ralamasinda beginci, kendi sektorinde 1.
firma oldu ve bu basansi thracatcilar Bir-
ligi Odul Téreni'nde aldigr 6dul ile belge-
lendi. Bir firma i¢in ¢ok kisa sayilacak bir
stirede yakaladigimiz bu basany: elbette
yeterli bulmuyoruz. Oncelikle bu sektdr-
deki en bliylik sorunun markalagama-
mzk olduguna inaniyoruz ve gelecekle il-

gili planlanimizi bu alanda yogunlastn-
yoruz” diyor.

Devlet {iriine daha fazla

ilgi gostermeli

Demiral, yaban mantan thracaunda dev-
letin konuya ilgisizlifinin ve énemini kav-
rayamamasinin en biiyiik sorun oldugu-
nu soyliyor ve yaban mantarnin ithal
girdisi clmayan, bu tilkenin kaynaklanyla
thracat gerceklestirilerek tilkeye dowiz ka-
zandwan onemli bir {iriin oldugunu belir-
tiyor. Bilingsiz toplayicihik nedeniyle Uriin
rekoltesinin surekli azaldigim da belirten
Demiral, bu konuda adim atilmas: gerek-
tigini sGyliyor. Bu isi yaparken firmalann
kendi karlanmn yar sira tilke menfaatle-
rini de digtinmes! gerektigini belirten De-
rniral, “Sektdre biiylik zarar veren bir di-
ger konu da, yillardir bu igi yapan ama bu
1si yaparken Ulkesinin, halkinin menfaati-
ni, gelecegini degil tamamen kendi glin-
lik qikanm disgtinen bir kag cahil ufak
firmamn varhg. Sayilan ¢cok az olmasina
ragmen verdikleri zarar biiyiik olan bu bi-
lingsiz, kendi giinl{tk menfaatinden basgka
bir sey diistinmeyerek fiyatlarla oynayan
bu insanlar maalesef bagka lilkelerde
mevcut degil. Firmamizdan ¢ok daha eski
olan bu ufak firmalar hala niye ufak kal-
diklanm ve nasil olup ta ti¢ yallk bir firma
tarafindan fersah fersah gecildiklerini an-
layamadiklan gibi tlkenin de bytk mik-
tarda doviz kaybetmesine sebep olmaya
devam ediyorlar. Firma clarak bu tir ku-
ruluglarla ugrasmayi da bu sektoriin gele-
cefi ve bu tilkenin kazana icin gorev bili-
yoruz” diyor.

ULKELERE GORE MANTAR {HRAGC
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